MAPA DE ROLES EN CADA ACTIVIDAD

Caracterizacion Emprendedor y Unidad Productiva

Proyecto Productivo

Diagnostico (fase1)

Modelo Canvas

Informacién - Est Org - Admin.

Requerimientos de inversién

Analisis financiero

Ficha Técnica de Servicio

Registro_Fotografico_Servicio

Ficha Técnica de Producto

Registro_Fotografico_Producto

Formacion en Fortalecimiento (Fase II)

Diagnostico Fort (fase 2)

Relacion Emprendedores UP

Modelo Canvas

Requerimientos de inversién

Analisis financiero

Ficha Técnica de Servicio

Registro_Fotografico_Servicio

Ficha Técnica de Producto

Registro_Fotografico_Producto

Plan de accién - Seguimiento

Relacion Emprendedores UP

Modelo Canvas

Informacidn - Est Org - Admin.

Seguimiento Ind Gestion

Ficha de Trabajo Rural

Analisis financiero

Evaluacién UP

Tabla Evaluacion

Balance Final UP (Informativo)

Control de Evidencias




Instrucciones:
1. El siguiente formulario debe ser diligenciado con el lider de la Unidad Productiva durante la primera sesién de asesoria.
2. La informacion sera diligenciada en primer lugar en este formato, posteriormente en el link enviado por correo para ser reportada a Direccion
General.
Nota:
El diligenciamiento en el link es obligatorio y se estara realizando control de la informacién registrada online.

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se present6 el formulario de Caracterizacion de Emprendedores _

CARACTERIZACION GENERAL DE EMPRENDEDORES Y UNIDADES PRODUCTIVAS

Regional: BOYACA Centro de formacién: ION ADMINISTRATIVA'Y FORTALECIMIEN
Nombre del Dinamizador de Emprendimiento Rural: OBDULIO CUADROS BARRERA
Informacion del Emprendedor
Nombre Lider Unidad Productiva: JHON ALEXANDER ESPANOL SUANCHA
Cédula: 1051474732 Teléfono movil: 3223225673  Correo electronico: olsuanchajhonalexander@gme
Marque con una X en las siguientes opciones:
Género: Masculino Edad 29 a 35 afios
Tipo de poblacion: Ninguna Nivel de estudios: Secundaria
Si seleccioné "Otro" ¢ Cual? Si seleccioné "Otro" ¢ Cual?

Revisar la definicion de "Nivel de emprendedor” en los comentarios de cada celda, a continuacion:
Nivel de emprendedor: Emprendedor de pequefia escala X

Emprendedor a mediana escala

Emprendedor comercial

Emprendedor de cooperativa

En "Motivacion para emprender” si seleccionan "Otra" se sugiera especificar entre las siguientes opciones: Satisfaccion personal,
independencia, ganancias econémicas, etc.)

Motivacion para emprender:  Oportunidad X

Necesidad

Otro

Informacién de la Unidad Productiva

Nombre de la Unidad Productiva: GUAQUIEXPLORA
Codigo Unidad Productiva (Sofia Plus):
Nombre de formacion: RENDEDOR EN DESARROLLO DE ACTIVIDADES TURISTICAS EN ESPACIOS NATUR.
Direccion: VEREDA DE PEREZ - SECTOR DIVINO NINO Municipio: AQUITANIA
Tipo de emprendimiento: En sociedad Actividad economica: Terciaria (comercializador o s¢
Formalizada: No
Total de socios 7 Sector TURISMO Producto SERVICIOS TURISTICOS

o2}

Numero de socias mujeres
Numero de socios hombres 1



Instruccione:

2. Este formulario apica para a Fase 1 el Prograra.
Nota:

PROYECTO PRODUCTIVO PROGRAMA SER

Region:
Nombre del Proyacto:

Programa de Formacién al que da respuesta:
Tiempo estimado de ojocucion del proyocto (meses)

BOYACA Coniro de formacién:  TION ADMINISTRATIVA Y FORTALECIMENT.

T SERVCIos TURISTIGOS GUAGUIEXPLORA
ameses

Nombre delInstructor técnico: T VoimaAvesMemGuerer
Nancy Litara Bacerra Galan
Numero de horas Tecnicas: 102
Numero de horas Emprondimiento: %
productivo:
. para garaniizar

Justifcacion del proyecto

dol terrtori.

Beneficiaros del proyecto
1. Emprondodores
2. Comunidad ocal
3 Vitantos y turstas

Impacto del proyecto

Analisis del Contexto.

octonas, radicionales,

Tendencias:

i
Factores polticos: Insertiumbre en o sector

0w 90 %y un 10

Factores sociales:

Factores técnologicos: ntormeth (0

Incertidumbres: En ol momento no hay deferminacion de poftias turistcas a nivel Nacional

Lienzo do propuesta de valor

Mapa de Actores

NACIONAL REGIONAL

PROVINCIAL LOCAL
Privado
Acoabmica
Social -
moaior -
N1: Aciorss con capacidod | Ubicagos on of prmer cireulo
P— do dseison, concéntico del aréfics
NS: Aciores con poder @8 Ubicago: an el rercer crevo
voro. concéntico del ardfico
Cotaboracitn/otianse
Tension/contict
‘Avsencio e relocion [sin nocnas)
Influencia sobre —










Instrucciones:
1.Diligenciar todos los campos de la informacion de la Unidad Productiva.
2. En la primera columna encontraré el diagnostico presentado por los instructores durante la formacion (fa:
3. Callificar cada uno de los criterios que se encuentran a continuacion de acuerdo al desempefio de la Unidad F
3. Si hay observaciones sobre alguno de los criterios, escribir en la columna "Observaciones cualitativas'
Nota:
Esta parte debe ser diligenciada por el instructor de fortalecimiento o en caso de que pase directamente a la fase 3, debe ser diligenciada por el dinai
asesoria.
Para que la Unidad Productiva puede continuar con la fase de fortalecimiento el puntaje total debe estar por encir

HERRAMIENTA DE DIAGNOSTICO EMPRESARIAL Y CARACTERIZACION DE UNIDADES PRODUCTIVAS
[

BOYAC/

CENTRO DE GESTION
GUAQUIEXPLORA
0

VEREDA DE PEREZ - SECTOR

[AQUITANIA
[JHON ALEXANDER ESPANOL
1051474732
3223225673
PROFESIONAL RESPONSABLE DE LA APLICACI
CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se dilif i6 el di ico (Fase 1): -

INDICADORES

FORTALECIMIENTO (Fase 2)

Cumple totalmente= 2 Cumple
ASPECTOS DE OPERACION parcialmente= 1
No cumple=0

Posee_conocimientos_técnicos_del_proceso_de_produccion_del_bien_o_prestacion_del_servicio y

0
conocimiento_de_los_proveedores
Cuenta_con_Instalaciones_locativas_o._terreno, cuenta_con_un_montaje_para_el_desarrollo_idoneo_de_la_actividad y )
Cuenta_con_servicios_de_maquinaria_ylo_equipos_para_el_desarrollo_idoneo_de_ la_actividad
Cuenta_con_diagrama_flujos_de_procesos, con_un_proceso_que_permite_la_estandarizacion_del_Producto_o_Servicio, )
con_fichas_técnicas e implementa_normas_de_higiene_y._seguridad_industrial

Cumple totalmente= 2 Cumple

ASPECTOS_ADMINISTRATIVOS parcialmente= 1
No cumple= 0
Cuenta_con_la_ficha_de_estructura_organizacional_y_administrativa_completa 0
Cuenta_con_el_lienzo_CANVAS _estructurado 1
La UP se_encuentra_formalizada_ante_camara_de_comercio 1
Genera_empleos_o_trabajo_rural_formal y/o Genera_empleos_o_trabajo_rural_a_terceros 1

Cumple totalmente= 2 Cumple
ASPECTOS_DE_MERCADO parcialmente= 1
No cumple=0

Tiene_el producto_minimo_validado_en_el mercado 1

Las_ventas mensuales_actuales_por_integrante_son_iguales_o_mayores_a_1SMLMV 1

Tiene_identificado_sus_clientes_actuales_y_potenciales,
conoce_sus_competidores_donde_estén_ubicados_que_productos_venden_que_los_diferencia_de_usted_que_precios_manejan

Tiene_establecida_una_proyeccion_de_ventas_con_respecto_a_cada_producto/servicio,
tiene_definido_un_portafolio_claro_de_productos_o_servicios, Cuenta_con_elementos_de_publicidad_, pagina web y redes 1
sociales

Existe_algun_tipo_de_encadenamiento_productivo_o_existe_la_posibilidad_de_desarrollar_alianzas_o_acuerdos_comerciales,
Tiene_estrategias_de_mercadeo_que_pone_en_practica_en_su_empresa y 1
Utiliza_algun_canal_de_distribucion_para_su_negocio_

Cumple totalmente= 2 Cumple
INANCIEROS parcialmente= 1
No cumple=0

ASPECTOS_CONTABLES_Y_f

Cuenta_con_registros_contables, tiene_definido_los_costos_y_gastos_de_la_empresa y tiene_definido_el_punto_de_equilibrio 1
Cumple totalmente= 2 Cumple
FUENTES_DE_FINANCIACION / ASOCIATIVIDAD / INNOVACION parcialmente= 1
Cuenta_con_capacidad_de_endeudamiento_para_acceder_a_productos_financieros (Validar en el modelo financiero) 1
Existe_conformacion_de_un grupo asocialivo o afiliacion a uno ya existente para mejorar Ia productividad a traves del ]
productivo,
Cuenta_con_algin_tipo_de_innovacion_o_componente_de_base_tecnologica 1
TOTAL GENERAL 50%
RESULTADO




se 1).
‘roductiva.

mizador de emprendimiento rural al inicio de la

na de 50%.

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)




2. En la primera columna encontrara el diagndstico presentado por los instructores durante la formacion (fase 1).

Instrucciones:
1.Diligenciar todos los campos de la informacién de la Unidad Productiva.

3. Callificar cada uno de los criterios que se encuentran a continuacion de acuerdo al desempefio de la Unidad Productiva.

3. Si hay observaciones sobre alguno de los criterios, escribir en la columna "Observaciones cualitativas".

Nota:

Esta parte debe ser diligenciada por el instructor de fortalecimiento o en caso de que pase directamente a la fase 3, debe ser diligenciada por el dinamizador de emprendimiento rural al inicio de la

asesoria.

Para que la Unidad Productiva puede continuar con la fase de fortalecimiento el puntaje total debe estar por encima de 50% y su caracterizacion debe ser basica o avanzada.

HERRAMIENTA DE DIAGNOSTICO EMPRESARIAL Y CARACTERIZACION DE UNIDADES PRODUCTIVAS

ANO

cicLo

REGIONAL:

BOYACA

CENTRO DE FORMACION:

CENTRO DE GESTION

NOMBRE DE LA UNIDAD PRODUCTIVA:

CODIGO UNIDAD PRODUCTIVA (Sofia Plus):
NOMBRE INSTRUCTOR O DINAMIZADOR RURAL DE

NOMBRE FORMACION EN FORTALECIMIENTO

GUAQUIEXPLORA
0

EMPRENDIMIENTO

SECTOR TURISMO
PRODUCTO/SERVICIO: SERVICIOS TURISTICOS
SUBPRODUCTOS

FECHA DE APLICACION DEL DIAGNOSTICO:

PROFESIONAL RESPONSABLE DE LA APLICACION:

CCONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencid el diagndstico (Fase 2):

INDICADORE

S

FORTALECIMIENTO (Fase 2)

Nota: Si la Unidad Productiva
ple con las dici
para pasar de fase | a fase lll
(Dinamizador de
Emprendimiento Rural), por
favor diligenciar el
Diagnostico Fase Il

ASPECTOS DE OPERACION

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Posee_conocimientos_técnicos_del_proceso_de_produccién_del_bien_o_prestacion_del_servicio y

conocimiento_de_los_proveedores

2

Cuenta_con_Instalaciones_locativas_o_terreno, cuenta_con_un_montaje_para_el_desarrollo_idoneo_de_la_actividad y

Cuenta_con_servicios_de_maquinaria_y/o_equipos_para_el_desarrollo_idoneo_de_la_actividad

Cuenta_con_diagrama_flujos_de_procesos, con_un_proceso_que_permite_la_estandarizacion_del_Producto_o_Servicio,
con_fichas_técnicas e implementa_normas_de_higiene_y_seguridad_industrial

ASPECTOS_ADMINISTRATIVOS

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

No cumple=0
Cuenta_con_la_ficha_de_estructura_ ional_y_: _( I 2
Cuenta_con_el_lienzo_CANVAS_estructurado 2
La UP se_encuentra_formalizada_ante_camara_de_comercio 0
Genera_empleos_o_trabajo_rural_formal y/o Genera_empleos_o_trabajo_rural_a_terceros 0

ASPECTOS_DE_MERCADO

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Tiene_el producto_minimo_validado_en_el mercado

1

Las_ventas mensuales_actuales_por_integrante_son_iguales_o_mayores_a_1SMLMV

Tiene_identificado_sus_clientes_actuales_y_potenciales,

conoce_sus_competidores_donde_estan_ubicados_que_productos_venden_que_los_diferencia_de_usted_que_precios_manejan 0
Tiene_establecida_una_proyeccion_de_ventas_con_respecto_a_cada_producto/servicio,

tiene_definido_un_portafolio_claro_de_productos_o_servicios, Cuenta_con_elementos_de_publicidad_, pagina web y redes 0
sociales

Existe_algun_tipo_de_encadenamiento_productivo_o_existe_la_posibilidad_de_desarrollar_alianzas_o_acuerdos_comerciales,
Tiene_estrategias_de_mercadeo_que_pone_en_préactica_en_su_empresa y 2

Utiliza_algun_canal_de_distribucion_para_su_negocio_

ASPECTOS_CONTABLES_Y_FINANCIEROS

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Cuenta_con_registros_contables, tiene_definido_los_costos_y_gastos_de_la_empresa y tiene_definido_el_punto_de_equilibrio

0

FUENTES_DE_FINANCIACION / ASOCIATIVIDAD / INNOVACION

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Cuenta_con_capacidad_de_endeudamiento_para_acceder_a_productos_financieros (Validar en el modelo financiero) 2

Existe_conformacion_de_un grupo asociativo o afiliacién a uno ya existente para mejorar la productividad a traves del 2

encadenaimento productivo.

Cuenta_con_algun_tipo_de_innovacién_o_componente_de_base_tecnologica 2
TOTAL GENERAL 67%

BASICA

RESULTADO

BASICA




Instrucciones:
1.Diligenciar todos los campos de la informacién de la Unidad Productiva.

2. En la primera columna encontrara el diagnéstico presentado en la fase 2 durante la formacion de fortalecimiento. En caso de que la UP haya pasado de la Fase 1 a la 3 directamente, se solicita al

Dinamizador de Emprendimiento Rural diligenciar el "Diagnostico Fase 2" al inicié de la asesoria.
3. Callificar cada uno de los criterios que se encuentran a continuacién de acuerdo al desempefio de la Unidad Productiva.
3. Si tienen alguna observacion sobre alguno de los criterios, escribir en la columna "Observaciones cualitativas".

Nota:

Este Diagndstico Fase 3 debe ser diligenciada por el Dinamizador de emprendimiento Rural al finalizar las asesorias.
Para que la Unidad Productiva sea considerada como fortalecida debe tener cumplido el plan de accion y sus actividades de acuerdo a su categorizacion.

HERRAMIENTA DE DIAGNOSTICO EMPRESARIAL Y CARACTERIZACION DE UNIDADES PRODUCTIVAS

BOYACA

ACION:

CENTRO DE GESTION

IDAD PRODUCTIVA:

RODUCTIVA (Sofia Plus):

GUAQUIEXPLORA
0

RODUCTIVA (Sofia Plus): ______
ADOR RURAL DE EMPRENDIMIENTO

TURISMO

PRODUCTO/SERVICIO:

SERVICIOS TURISTICOS

SUBPRODUCTOS

FECHA DE APLICACION DEL DIAGNOSTICO:

PROFESIONAL RESPONSABLE DE LA APLICACION:

CCONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencid el diagndstico (Fase 3):

INDICADORES

DINAMIZADOR DE EMPRENDIMIENTO
RURAL

ASPECTOS DE OPERACION

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Posee_conocimientos_técnicos_del_proceso_de_produccién_del_bien_o_prestacion_del_servicio y

— 2
conocimiento_de_los_proveedores

Cuenta_con_Instalaciones_locativas_o_terreno, cuenta_con_un_montaje_para_el_desarrollo_idoneo_de_la_actividad y Py
Cuenta_con_servicios_de_maquinaria_y/o_equipos_para_el_desarrollo_idoneo_de_la_actividad

Cuenta_con_diagrama_flujos_de_procesos, con_un_proceso_que_permite_la_estandarizacion_del_Producto_o_Servicio, 2

con_fichas_técnicas e implementa_normas_de_higiene_y_seguridad_industrial

ASPECTOS_ADMINISTRATIVOS

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

No cumple=0
Cuenta_con_la_ficha_de_estructura_t ional_y_: _( I 2
Cuenta_con_el_lienzo_CANVAS_estructurado 2
La UP se_encuentra_formalizada_ante_camara_de_comercio 0
Genera_empleos_o_trabajo_rural_formal y/o Genera_empleos_o_trabajo_rural_a_terceros 0

ASPECTOS_DE_MERCADO

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Tiene_el producto_minimo_validado_en_el mercado 2
Las_ventas mensuales_actuales_por_integrante_son_iguales_o_mayores_a_1SMLMV 2
Tiene_identificado_sus_clientes_actuales_y_potenciales, 0
conoce_sus_competidores_donde_estan_ubicados_que_productos_venden_que_los_diferencia_de_usted_que_precios_manejan
Tiene_establecida_una_proyeccion_de_ventas_con_respecto_a_cada_producto/servicio,

tiene_definido_un_portafolio_claro_de_productos_o_servicios, Cuenta_con_elementos_de_publicidad_, pagina web y redes 2
sociales

Existe_algun_tipo_de_encadenamiento_productivo_o_existe_la_posibilidad_de_desarrollar_alianzas_o_acuerdos_comerciales,
Tiene_estrategias_de_mercadeo_que_pone_en_préactica_en_su_empresa y 2

Utiliza_algun_canal_de_distribucion_para_su_negocio_

ASPECTOS_CONTABLES_Y_FINANCIEROS

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Cuenta_con_registros_contables, tiene_definido_los_costos_y_gastos_de_la_empresa y tiene_definido_el_punto_de_equilibrio

2

FUENTES_DE_FINANCIACION / ASOCIATIVIDAD / INNOVACION

Cumple totalmente= 2 Cumple
parcialmente= 1
No cumple=0

OBSERVACIONES CUALITATIVAS (HALLAZGOS)

Cuenta_con_capacidad_de_endeudamiento_para_acceder_a_productos_financieros (Validar en el modelo financiero) 2

Existe_conformacion_de_un grupo asociativo o afiliacién a uno ya existente para mejorar la productividad a traves del 2

encadenaimento productivo.

Cuenta_con_algun_tipo_de_innovaciéon_o_componente_de_base_tecnoldgica 0
TOTAL GENERAL 91%

RESULTADO

BASICA

AVANZADA




1. Ingre

Las personas registradas en la siguiente tabla deben corresponder al mis|
Uni

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencié

Total de socios reportados en
Namero de socias reportadas er
Numero de socios reportados et

'NOMBRE DE LA UNIDAD PRODUCTIVA COBIEE

SOFIA PLUS

GUAQUIEXPLORA 0




Instrucciones:
1sar la i ion de los i de la unidad
2. Diligenciar toda la informacion solicitada
Nota:
mo numero de socios relacionados en la hoja de "Caracterizacion”. Las personas que acceden a recursos de financiacion de la
1d Productiva también deben estar relacionadas en la tabla.

la Relacion de per i a la Unidad i _

la Caracterizacién 7
1la Caracterizacién 6
1la Caracterizacién 1

de per i ala Unidad P

No DE NUMERO DE
IDENTIFICACION CONTACTO

NOMBRE Y APELLIDOS COMPLETOS GENERO  TIPOID

JHON ALEXANDER ESPANOL SUANCHA 1051474732 3223225673

TIPO DE POBLACION




1. Diligenciar los campos d

2. Todos los camj

3. Por si se presenta alguna inquietud con la informacion que deberia ir en cada
diligenciadas pero

El modelo debe ser construido desde la Formacion por parte del instructor con ¢
emprendimiento rural debet

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcat

=) SENA o
D¥@) Emprende ‘ s7j§v“ MODELO D
Rural
1 |
"Asociaciones Clave ! WA e " v =
(Red de Partners)” < Actividades Clave o=

"Recursos Clave" @



COSTOS FIJOS
Costos de funcionamiento
Costos de Comercializacion

COSTOS VARIABLES
Materia Prima
Mano de Obra Directa

INVERSION ACTIVOS FIJOS
Maquinaria y Equipo
Muebles y Enseres

Obras Fisicas y Adecuaciones locativas

"Estructura de Costos"

0
0
0

207
0
207

1,448,000
1,448,000
0

0



Instrucciones:
e acuerdo con el "Lienzo de Modelo de Negocios" (Business Model Canvas)
20s deben estar diligenciado para completar el modelo de negocios.
parte, en las celdas de los titulos hay comentarios de aclaracion. Cada una esta enumerac

as discrecion del instructor de acuerdo con su proceso de formacion.

Nota:
3l apoyo de los aprendices que conforman la Unidad Productiva. Posteriormente, el instruc

1 hacer las modificaciones o agregar la informaciéon que consideren necesaria.

con una X solo si se diligencié el Modelo de Negocios Canvas de la Unidad Productiva

E NEGOCIOS CANVAS Disefiado por:

"Propuesta de Valor" Relacu?nes "
con los Clientes

"Canales, Distribucion =
y Comunicacién"



"Fuentes de Ingreso"

Ventas Totales




la de acuerdo al orden que deberian ser

tor de forlecimiento y el dinamizador de

~re

"Segmentos de @

Mercado"




QIH




| 2 SENA -

sSeraa

] Emprende /A

= ® Rural

Instrucciones:

1. Diligenciar el siguiente formato relacionado a la Unidad productiva como informacion general de la organizacion.
2. Por favor diligenciar todos los campos, en algunos celdas de titulo hay comentarios en los que se pueden aclarar las inquietudes.

Nota:

Esta informacion sera diligenciada desde la Fase 1 en Formacién en un trabajo conjunto entre los instructores y los aprendices integrantes de la Unidad Productiva.

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencié el formato de Informacidn general de la UP -

INFORMACION GENERAL

PRESENTACION DE LA ORGANIZACION: Haga una breve presentacion de la organizacion, su historia e integrantes:

DESCRIPCION DEL PRODUCTO(S) O SERVICIO(S)

ROL

PERFIL ACTIVIDADES A REALIZAR CANTIDAD

NOMBRE ACTIVIDAD

RESPONSABLE (ROL) DESCRIPCION ACTIVIDAD DURACION




@g@ FH‘N\\‘ = SEGUIMIENTO A INDICADORES DE GESTION

Instrucciones:
1. Describir el proceso prodcutivo del sector al que pertenece la UP para tener en cuenta la realcion en la gestion en ventas y generacion de trabajo y empleo.
2. Diligenciar la it ion de limi de indi
- Las ventas que genera la UP durante el ciclo de asesoria Ciclo 1: Febrero a Junio Ciclo 2: Julio a Noviembre (Tiempos de referencia)
- Marcar si se realizé una gestion de lizacié iacio ializacion o imi de i
Nota:
Cada valor que se ingrese en esta parte debe estar soportado con las evi is ig en Drive. Lai i6n NO sera vélida si no cuenta con un soporte.

CCONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencié la seccién de Seguimiento a Indicadores de Gestién
'CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligenci6 el formato de Registro de Ventas
CCONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si la UP se formalizé si se subi6 la Cdmara de comercio en Drive
CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si la UP se presento a fuentes y se subié las evidencias en Drive
CCONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si la UP accedié a fuentes de financiacién y se subid las evidencias en Drive
'CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si la UP asistié a Ruedas de negocios y se subieron las evidencias a Drive
CCONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si la UP asist

a Mercados campesinos y se subieron las evidencias a Drive
CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si la UP asisti6 a evento de fortalecimiento de capacidades y se subieron las evidencias a Drive

DESCRIPCION CICLO PRODUCTIVO

CUMPLIMIENTO DE INDICADORES

% AVANCE
FINAL
Gestion Ventas 5 B 0% | [ NOMBRE DEL ENTE(S) FINANCIADOR

[ izacion (Si se realiza durante el proceso) 0 0% =
a Fuentes de Fi i6

INDICADOR ESTADO INICIAL MES 1 MES 2 MES 3 MES 4 TOTAL

ESCRIBA AQUI

Acceso a Fuentes de Financiacién

No de Ruedas de Negocio en las que participa

No de Mercados campesinos - Ferias en las que participa

No de Eventos de imiento de Capacidades Tecnicas y
en los que participa ias lca, Invima, - Admini -
Asociativas - ion - otras)
BALANCE GENERAL
INICIAL FINAL
[ I ]
[ [ |
Total Activo s - [s -
[ [ |
[ | |
Total Pasivo [s - s -
[ I ]
PATRIMONIO (Activo - Pasivo) [ - [s -]
ESTADO DE RESULTADOS
INICIAL MES 1 MES 2 MES 3 FINAL

MES 4

Ventas -
(-) Costo de Ventas -
= Utilidad Bruta -
(-) Gastos -
= Utilidad Operacional -
(-) Gastos Financieros -

Utilidad Antes de -
(-) Impuestos -
= Utilidad Neta -
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FICHA DE SEGUIMIENTO A LA GENERACION DE EMPLEO Y TRABAJO RURAL

2. Cuando corresponda, por favor diligenciar todos los espacios solicitados.

Instrucciones:

1. Sila Unidad Productiva cuenta con alguna de las dos modalidades, diligenciar la Ficha de seguimiento de los trabajos rurales y los empleos formales:

- Para el caso de los Empleo Formales es necesario presentar como evidencia la planilla PILA correspondiente a la persona contratada.
- Para el caso de trabajos rurales, diligenciar el formato de "Planilla de trabajo rural” que se encuentra en la caja de herramientas.

Nota:

Las planillas de trabajo deben estar firmadas por los trabajadores que certifican la labor realizada. Cada valor que se ingrese en esta parte debe estar soportado con las evidencias correspondientes en OneDrive. La informacién NO sera
valida si no cuenta con el soporte correspondiente.

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligenci6 la seccién de Empleos Formales y se subieron las planillas PILA en Drive
CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencié la seccién de Trabajos rurales

REGISTRO DE EMPLEOS FORMALES

Un empleo formal corresponde a una persona laborals por la unidad prod 0 emp! rural SER con prestaciones de ley: 21 smmlv mas minimo EPS, ARL, AFP / < 1 smmlv < 30 dias, mas ARL, AFP y CC
(Decreto 2616 de 2013)
Nombre Tipo Evidencia de la Fecha inicio Nombre Fondo | Salario Ultimo Sl
MES Género PO | # identificacion: Edad: Teléfono: X . Tipo de contrato: Socio de la UP. gestionado por
Empleado Indentificacion: informacion: contrato Pensiones: Mes: g
la APE?
Un Trabajo rural corresponde a 160 Horas de trabajo/afio generados por las unidades productivas o empresas rurales SER que hacen parte del proceso de fortalecimiento.
Tipo de
Total cantidad de h
s Nombre cénero Tipo de + ldentificacién Edad El trabajador hace ::T;';‘o : :5 e:':f $5 Valor del pago | Contratacién | Trabajos gestionados | Evidencia de la Teléfono [ e
i B i
Trabajador Indentificacion: trabajador: parte de la UP PLE por hora predominante por la APE: informacion: Trabajador:

ciclo

en ciclo







total




REQUERIMIENTOS DE INVERSION

&35 e
(2 OB N
.
o
: :
o s |
———
! Y EQUIPOS (Listar todas Iz i
— veses
b DE MUEBLES Y ENSERES (Listar todos los muebles y enseres que se requieran para el montaje de la empresa, siempre y cuando s parte de la operatividad del
e
s
Ry
e P T e T ST SR VTS
DESCRIPCION Unidad Cantidad Costo Unitario Costo Total

TOTAL

2. CAPITAL DE TRABAJO - PRODUCTO 1

2. CAPITAL DE TRABAJO

'MATERIAS PRIVAS E INSUMOS PRODUGTO 1

Cantidades

SERVICIO TURISTICO "EXPERIENCIA, CONOCIMIENTO Y AVENTURA™

Valor Unitario

Valor Total

Producto.

Unidad de medida

TOTAL




[b-MANO DE OBRA PRODUGTO 1( Definir et
Obligaciones.
cARGO Cantidad Salario Bsico MensualIo | Laborales (sifas. Total
Jornales b
ay)
TOTAL MANG DE OBRA

2. CAPITAL DE TRABAJO - PRODUCTO 2 T SERVICIO TURISTICO "CREANDO ARTE HAGAMOS RENEWBRANZA A TRAVES DE NUESTRAS MANGS™ |

2. MATERIAS PRIMAS E INSUMOS PRODUCTO 2

Producto. Unidad de medida Cantidades Valor Unitario Valor Total

[b-MANO DE OBRA PRODUCTO 2 Definir ol

Obligaciones.
cARGO Cantidad Salario Bisico Mensual o | | aborales (si s, Total
Jomales ™
ay)
TOTAL MANO DE OBRA

2. CAPITAL DE TRABAJO - PRODUCTO 3  SERVICIO TURISTICO DULCE INGENIO ALEGRANDO EL PALADAR. MENTEVCORAZON |

2. MATERIAS PRIMAS E INSUMOS PRODUCTO 3.

Producto. Unidad de medida Cantidades Valor Unitario Valor Total
ToTAL
Obigaciones
CARGO Cantidad Salario Basico Mensualylo | o 5rzjgg (silas. Total
Jomales n
ay)
3 56
TGTAL WANG E GBRA
3. GASTOS PREOPERATIVOS
[6 REGUERWIENTOS TOTALES EN ESTRATEGIAS DE COMERCIALZACION Y VENTAS
Watera Promocional Cantidsa Costo de elaboracien
(e
Volaries
[Pendones
Ex
Poratoos de Senios
logos
Tagetas de Proseniacion
oros
oisas
TOTAL COSTOS WATERIAL PUBLICTARIG |
[b-GASTOS DE ADMINISTRACION (Salarios]
Obigaciones
DETALLE Cantidad Valor aportado Laboralos (ilas Tota portado a proyecto
hay)

TOTAL SUELDOS
[c-COSTOS DE SERVICIOS
SERVICIO T Unidad Vi APORTADO

o Poabie T s”
rerga Ekcrica T o
[etono | )

TOTAL 59
4. PRESUPUESTO DE INVERSION

“VALOR TOTAL DEL

PROYECTO DE INVERSION

T INVERSION ACTVOS FIOS

Wagunaria y Equipo

ouss
[ForAL provecTo bE mvERSIOR ] L




SO} TSNS ANALISIS FINANCIERO

Instrucciones:
1. La mayoria de los datos que se encuentra en esta seccion "Analisis Financiero" hace parte de la informacion diligenciada en la seccion de "Requerimiento de inversion”.
2. Diligenciar las celdas que estan en verde, de acuerdo a las indicaciones dadas en los cuadrados rojos.
Nota:
El formato evidenciara la viabilidad del modelo de negocio desde un punto de equilibrio proyectado.

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencio la seccion de Seguimiento a Indicadores de Gestién ]
CUADRO DE DATOS
Costo Mano de Obra 207
Costos de funcionamiento -
Costos de Comercializacion -
Total costos fijos -
Factor de Costo fijo ofcricv
CALCULO PUNTO DE EQUILIBRIO
COSTO DE PRODUCCION (C.V) PUNTO DE EQUILIBRIO EN UNIDADES
UNIDADES CICLO COSTOS FIJOS PRECIO
PRODUCTO/ SERVICIO PARTICIPACION  |MATERIAS PRIMAS COSTOS TOTALES COSTO VARIABLE MARGEN DE PUNTO DE
ERODNCIVO VENTAS E INSUMOS MANODEERA COSIOMARABLERS TOTALES UNITARIO (P.E.) UTILIDAD UNI";:zITOADE EQUILIBRIO
[ SERVICIO TURISTICO -
R RB SRR — —- —- —- —- ' — -
AR AR T — — e — ' 1 -
wg‘é'[“ 0% $ - s 207 | $ 207 |$ - |s 207 #DIV/O! 0 0
TOTAL | 0% $ - s 207 [§ 207 |§ - s 207 #DIVIOL )
v El precio fijado se ajusta a valores competitivos en el mercado
COLOCARE ERO DE UNIDADES A PRODUCIR
Ingresos operacionales COLOCAR EL VALOR UNITARIO DE VENTA
PROYECCION DE LAS VENTAS (INGRESOS POR CONCEPTO DE LA ACTIVIDAD DEL
NEGOCIO)
PPRODUCTO/SERVICIO Ciclo productivo P’°°'°v“e':"::”° 9| Venta Total
0 50 Q
P A 0 50 0
A oy 0 50 0
[TOTAL VENTAS $ 0
Costos O
PROYECCION DE LOS COSTOS DE VENTAS
N o Total Costo
PRODUCTO/SERVICIO Ciclo Productivo | COSto variable | Total Costo de Costo Fijo (variable +
unitario produccion Unitario 12
unitario)
SERVICIO TURISTICO
"EXPERIENCIA, CONOCIMIENTO Y 0 0 $0 0 $0
AVENTURA"
SERVICIO TURISTICO "CREANDO
ARTE HAGAMOS REMEMBRANZA A 0 0 50 0 $0
TRAVES DE NUESTRAS MANOS"
SERVICIO TURISTICO " DULCE
INGENIO ALEGRANDO EL PALADAR, 0 #DIV/O! #DIV/O! 0 #DIV/O!
MENTE Y CORAZON"
[TOTAL COSTO DE PRODUCCION #DIVI0I| #DIV/0!
Indicadores Financieros Indicadores Financieros
Utilidad Bruta #DIVIO] Utilidad Neta #DIVIO!
% Margen de utilidad Bruta % % Margen de utilidad Neta | %]
SERVICIO
TURISTICO SERVICIO
TSUEIS;II'?(I:OO "CREANDO ARTE  TURISTICO "
" HAGAMOS ~ DULCE INGENIO
PUNTOS DE EQUILIBRIO Cgﬁfgﬁgﬁ% REMEMBRANZA ~ ALEGRANDO EL
v AVENTURA®  ATRAVESDE  PALADAR, MENTE
NUESTRAS Y CORAZON"
MANOS"
] CF / PRECIO DE VENTA UNITARIO - COSTO
[ GG VARIABLE UNITARIO 0 0 0 0
. CF /1 - (COSTOS VARIABLES TOTALES - VENTAS
punto de equi ( TOTALES) $0 $0 $0 s0
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Formato Fiche

Favor dil

Codigo UNSPSC

Georreferenciacion (latitud/longitud)

Servicio Especifico

Descripcion del Servicio

Nombre comercial

Horario de atencion

Unidad de medida

Presentacion comercial

Logo

Nombre del representante
Direccion
Telefono

[Correo electronico
Redes sociales

Codigo QR

Componentes del servicio |




Caracteristicas del servicio prestado

Condiciones de prestacion del servicio

Costo del servicio prestado

Recomendaciones para la prestacion
del servicio

Decreto XXX

Resolucion XXX

Norma técnica colombiana

Resolucion 5109 de 2005: Requisitos
de rotulado

Concepto sanitario de
establecimientos: emitido por la
secretaria de salud del municipio
correspondiente, con frecuencia
anual.
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

|

I Técnica de Servicio (Relacion con estandares técnicos ICONTEC)

igenciar una ficha por cada servicio de la Unidad Productiva

PROPIEDADES GENERALES

Codigo UNSPSC a cuarto nivel (40151714)

Corresponde al nombre como aparece en el clasificador de bienes y servicios (Servicio de
recuperacion de tierras)

XXX

Denominacidn distintiva del servicio

Caracteristica que puede ser medida

Cantidad estandarizada de una determinada magnitud

DATOS DE CONTACTO

PROPIEDADES ESPECIFICAS




REQUISITOS NORMATIVOS CON LOS QUE CUENTA
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Formato Ficha

Referencia 1: Reseina de la imagen
(CORTA)

Referencia 2: Resena de la imagen
(CORTA)

Referencia 3: Reseina de la imagen
(CORTA)

Referencia 4: Resena de la imagen
(CORTA)
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

Técnica de Producto (Relacion con estandares técnicos ICONTEC)

Por Favor registrar vistas del servicio prestado

Vista general

Insertar Foto

Insertar Foto

Insertar Foto

Insertar Foto
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

Formato Ficha Técnica de Producto (Relacion con estandares técnicos ICONTEC)

Favor diligenciar una ficha por cada producto de la Unidad Productiva

PROPIEDADES GENERALES

Codigo UNSPSC

Codigo UNSPSC a cuarto nivel (40151714)

Georreferenciacion (latitud/longitud)

Producto Especifico

Corresponde al nombre como aparece en el clasificador de bienes y servicios ( Barriles
para bombas)

Descripcion del Producto

Nombre comercial

Denominacion distintiva del producto

Uso

Para que se emplea

Magnitud

Caracteristica que puede ser medida

Unidad de medida

Cantidad estandarizada de una determinada magnitud

Presentacion comercial

Forma de ofrecer el producto en el mercado

DATOS DE CONTACTO

Nombre del representante

Direccién

Telefono

Correo electronico

Redes sociales

Codigo QR

PROPIEDADES ESPECIFICAS

Composicion del poroducto

Caracteristicas sensoriales

Caracteristicas fisicas/quimicas

Condiciones de conservacion

Vida util

Precauciones

REQUISITOS NORMATIVOS CON LOS QUE CUENTA

Decreto XXX

Resolucion XXX

Norma técnica colombiana

Resolucidn 5109 de 2005: Requisitos
de rotulado

Concepto sanitario de
establecimientos: emitido por la
secretaria de salud del municipio
correspondiente, con frecuencia
anual.
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Formato Ficha

Referencia 1: Resena de la imagen
(CORTA)

Referencia 2: Resena de la imagen
(CORTA)

Referencia 3: Reseiia de la imagen
(CORTA)

Referencia 4: Resena de la imagen
(CORTA)
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

Técnica de Producto (Relacion con estandares técnicos ICONTEC)

Por Favor registrar vistas del producto

Vista general

Insertar Foto

Insertar Foto

Insertar Foto

Insertar Foto




Magnitud Nombre Simbolo Magnitud Nombre Simbolo
. Concentracion Kilogramo por
Longitud Metro m L . £ , p kg/m3
masica metro cubico
. . . Candela por metro
Masa Kilogramo kg Luminancia p cd/m>
cuadrado.
. Indice de
Tiempo Segundo S ., Uno 1
refraccion
Intensidad de corriente . Permeabilidad
L Amperio A . Uno 1
eléctrica relativa
Temperatura . [ .,
P . Kelvin K Angulo plano Radian rad
termodinamica
Cantidad de sustancia Mol mol Angulo solido Estereorradian st
Intensidad luminosa Candela cd Frecuencia Hercio Hz
Area, superficie Metro cuadrado m> Fuerza Newton N
Volumen Metro cubico m> Presion, tension Pascal Pa
. Metro por , .
Velocidad P m/s Energia, trabajo,
segundo
Metro por Julio J
Aceleracion segundo m/s’ cantidad de calor
cuadrado
Metro a la Potencia. flui
, . otencia, flujo .
Numero de ondas potencia menos m’ L. ! Vatio W
energetico
uno
. . Carga eléctrica
Densidad, masa en Kilogramo por . ’ .
sramop kg/m’ cantidad de Culombio C
volumen metro cubico ..
electricidad
Diferencia de
. . Kilogramo por otencial .
Densidad superficial g P kg/m’ PO Voltio \Y
metro cuadrado eléctrico, fuerza
electromotriz
, Metro cubico Resistencia .
Volumen especifico . m’/kg o Ohmio W
por kilogramo eléctrica
. . Amperio por Conductancia .
Densidad de corriente P P A/m* .. Siemens S
metro cuadrado eléctrica
Concentracion de
. . Mol por metro Capacidad .
cantidad de sustancia, p . mol/m’ p . Faradio F
cubico. eléctrica

concentracion




Magnitud Nombre Simbolo Magnitud Nombre Simbolo
Capacidad .
. L .. L. Julio por
Flujo magnético Weber Wb térmica masica, . .| J(kg'K)
L, kilogramo y kelvin
entropia masica
Densidad de flujo magnético Tesla T Energia masica [Julio por kilogramo| J/kg
. . tivi ti t
Inductancia Henrio H Cond’uc I.Vldad Vatio por r.ne oY wi (m-K)
térmica kelvin
. . Densi li t
Temperatura celsius Grado celsius °C ens1daq de Julio pror' metro Jm’
energia cubico
Flujo luminoso Lumen Im Campo eléctrico | Voltio por metro V/m
Iluminancia Lux Ix Den51de?d d.e Culomblf) bor C/m’
carga eléctrica metro cubico
Densidad Culombio por
Actividad de un radionucleido Becquerel Bq superficial de P C/m’
.. metro cuadrado
carga eléctrica
Densidad de flujo
Dosis absorbida, energia masica eléctrico, Culombio por 2
) Gray Gy . C/m
(comunicada), kerma desplazamiento metro cuadrado
eléctrico.
Dosis equivalente, dosis
ivalent biental, dosi . . .
equllva e a.m 1§n o OSI.S Sievert Sy Permitividad. Faradio por metro F/m
equivalente direccional, dosis
equivalente individual
Actividad catalitica Katal kat Permeabilidad. | Henrio por metro H/m
Viscosidad dinamica Pascal segundo Pas Energia molar. Julio por mol J/mol
Entropia molar, .
Momento de una fuerza Newton metro NA'm capacidad Julio por .m01 y  |V(mol'K
. kelvin )
calorifica molar
. . N E icié i
Tension superficial. ewton por N/m Xposicion (rayos Cullomblo por Clkg
metro. XyY) kilogramo
. Radia Tasa de dosi
Velocidad angular. ze;r;gsr rad/s a;k?sofbizeslls Gray por segundo | Gy/s
. Radia Intensi .
Aceleracion angular adidn por rad/s’ n en.51dad Vatio por. , W/sr
segundo cuadrado. radiante estereorradian
. . . . ti t
Densidad superficial de flujo Vatio por metro 2 . Vatio por metro W/(m2~sr
.. . W/m Radiancia. cuadrado y
térmico, irradiancia cuadrado . )
estereorradian
Concentracion de Katal por metro
Capacidad térmica, entropia Julio por kelvin J/K actividad P kat/m’

catalitica

cubico.




SENA =cRua
2 E“ Rhe e N LISTA DE CHEQUEO PARA EVALUACION PRESENCIAL DEL PROCESO FORTALECIMIENTO UP

Instrucciones:
1. Evaluar los indicadores de gestion a partir de la experiencia de la Unidad Productiva durante el proceso de Fortalecimiento.
2. Diligenciar el nombre de la persona que realizén la evaluacion y el cargo.
Nota:
La evaluacion de ser realizada por una persona externa al proceso de fortalecimiento, no puede ser diligenciada por el Dinamizador de Emprendimiento Rural.

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencié el Modelo de Negocios Canvas de la Unidad Productiva

BASICA |

Cumple =SI

INDICADORES DE GESTION No cumple= NO

GESTION DE RECURSOS CONDONABLES

FORTALECIMIENTO MODELO ASOCIATIVIDAD (THINKCOOP - STARCOOP)

GESTION ECOSISTEMA LOCAL DE EMPRENDIMIENTO

FORTALECIMIENTO COMERCIAL

VALIDACION DE MERCADO (PRUEBAS DE PRODUCTO, IDEA CONSOLIDADA, BOOTCAMP EMPRENDIMIENTO, PRODUCTO
MINIMO VIABLE)

MODELO CANVAS VALIDADO Y SUSTENTADO POR LOS EMPRENDEDORES (CUADERNILLO DE EMPRENDIMIENTO) O PLAN
DE NEGOCIO FORMULADO

INCREMENTO EN VENTAS

EMPLEOS O TRABAJOS RURALES GENERADOS

ASPECTOS PRIORIZADOS DEL DIAGNOSTICO

RESULTADO NO FORTALECIDA

Relacione el nombre de la persona que aplica la evalucién

Fecha y Cargo/Rol de la persona que aplica la evaluacion




La grafica muestra el avance de la Unidad Productiva durante las diferentes fases de Programa, y como se
fortalecieron los aspectos evaluados del diagnostico.
También sirve de herramienta para hacer recomendaciones a la Unidad Productiva de los aspectos a mejorar.

BALANCE FINAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

Diagnéstico
Fase 2

ASPECTOS DE OPERACION 65% 93% 100%
ASPECTOS_ADMINISTRATIVOS 35% 90% 90%
ASPECTOS_DE_MERCADO 50% 45% 90%
ASPECTOS_CONTABLES_Y_FINANCIEROS 50% 0% 100%
ASOCIATIVIDAD 50% 100% 100%
INNOVACION 50% 100% 0%

TOTAL GENERAL UNIDAD PRODUCTIVA 50% 67% 91%



BALANCE FINAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

e=@==Diagnostico Fase 1~ ==O==Diagnodstico Fase 2~ ==@==Diagndstico Fase 3

ASPECTOS DE OPERACION

INNOVACION

ASOCIATIVIDAD

ASPECTOS_CONTABLES_Y_FINA

AAIEnA~

ASPECTOS_ADMINISTRATIVOS

ASPECTOS_DE_MERCADO



v




EVALUACION DE LA UNIDAD PR

REGIONAL: CENTRO DE FORMACION:

BOYACARA Y FORTALECIMIENTO EMPRESARIAL

DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se realizé el Inforn
TROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se realizo la



La Tabla de Evaluacion debe ser presentado en el archivo del consolidado con el control de
finalizar el ciclo a la Direccion General.

NOMBRE UNIDAD PRODUCTIVA: CODIGSPSOFIA MUNICIPIO

GUAQUIEXPLORA 0 AQUITANIA

1e Final de Gestidon de la Unidad Productiva y se subi
Ficha Técnica del producto o servicio y se subié en D



evidencias de las UP que se entrega al

DIRECCION NOMBRE LIDER UP

VEREDA DE PEREZ - SECTOR DIVINO NINO JHON ALEXANDER ESPANOL SUANCHA




TELEFONO

CORREO ELECTRONICO

GENERO

3223225673

espanolsuanchajhonalexander@gmail.com

Masculino




INFORMACION UNIDAD PRODUCTIVA

EDAD

TIPO DE POBLACION

NIVEL DE ESTUDIOS

29 a 35 anos

Ninguna

Secundaria




NIVEL DE EMPREDEDOR

CANTIDAD DE
EMPRENDEDORES

NUMERO DE SOCIAS
MUJERES

NUMERO DE SOCIOS
HOMRES

Emprendedor de pequefia escala




SECTOR

PRODUCTO PRINCIPAL

TIPO DE EMPRENDIMIENTO

TURISMO

SERVICIOS TURISTICOS

En sociedad




ACTIVIDAD ECONOMICA

FORMALIZADA

NOMBRE DINAMIZADOR DE EMPRENDIMIENTO
RURAL

ria (comercializador o servicios)

No




INSTRUCTOR TECNICO ASIGNADO A LA
upP

ESTADO INICIAL

MES 1

MES 2




GESTION VENTAS

MES 3

MES 4

TOTAL
PROMEDIO

% PROMEDIO
AVANCE FINAL

MES 1

0%




GENERACION DE EMPLEO FORMAL

MES 2

MES 3

MES 4

TOTAL

MES 1




GENERACION TRABAJO TOTAL TRABAJO
MES 2 MES 3 MES 4 TRABAJOS TOTAL TRABAJO
0 0 0.0 0.0




FORMALIZACION

ESTADO INICIAL

MES 1

MES 2

MES 3

MES 4




PRESENTACION / ACCESO #

TOTAL
PROMEDIO

% PROMEDIO
AVANCE FINAL

TOTAL
PRESENTACION FF

NOMBRE(s) FF

ESCRIBA AQUI




\ FUENTES DE FINANCIACION

FORTALECIMIEN

TOTAL ACCESO
FF

NOMBRE (s) FF

No DE RUEDAS DE
NEGOCIO - EN LAS
QUE PARTICIPA




TO COMERCIAL FORTALECIMIENTO CAPACIDADES RESULTADOS
NO DE EVENTOS DE
FORTALECIMIENTO DE
No MERCADOS
CAMPESINOS - FERIAS CAPACIDADES TECNICAS Y HORAS DE % DIAGNOSTICO
EN LAS QUE EMPRESARIALES EN LOS QUE ASESORIA INICIAL
PARTICIPA PARTICIPA (ASESORIAS ICA, INVIMA,
ASOHOFRUCOL - ADMINISTRATIVAS -
ASOCIATIVAS - INNOVACION - OTRAS)
0 0 0 67%




DIAGNOSTICO

% DIAGNOSTICO
FINAL

RESULTADO FINAL

91%

NO FORTALECIDA




CONTROL DE EVIDENCIAS

CODIGO

REGIONAL: [ CENTRO DE FORMACION: NOMBRE UNIDAD PRODUCTIVA: SOFIA UP

BOYACA CENTRO DE GESTION ADNGUAQUIEXPLORA




El control de evidencias debe ser presentado en el archivo del consol
de las UP que se entrega al finalizar el ciclo a la Dir

Este control debe estar validado por el Dinamizador de Centro SER ¢
todas las evidencias se encuentran en orden antes de el

CARACTERIZACIO

% ; p PLAN DE
N DE DIAGNOSTICO | DIAGNOSTICO ;
DIAGNOSTICO TOTAL % ACCION -
FINAL EMPR(E):IIZ-)IENDEORES (FASE 1) (FASE 2) SEGUIMIENTO

91%[NO FORTALECIDA X




lidado con la tabla de evuluacién
eccion General.

le forma que puede verificar que
nviar la informacion.

SEGUIMIENT
L RELACION | yone o [INFORMACION SRR oo | cAmara D |PRESENTAC
UP CANVAS ADMIN INDICgDORE DE VENTAS | COMERCIO FUENTES




FORTALECI
ACCESO A | RUEDAS DE 'gf;gég&% MIENTO DE | EMPLEOS | TRABAJOS Ri?gI;REI,I\EIIIE ANALISIS
FUENTES NEGOCIOS CAPACIDAD | FORMALES | RURALES FINANCIERO
S ES INVERSION




ESTRUCTUR

DIAGNOSTICO | EVALUACIO I:::gflgs SE GU’:‘MIENT SOPORTES
FINAL N UP GESTION o EVIDENCIAS
INTEGRADA

NO NO




|
SENA : @ -

ende - P BASICA
E:Lr]}y[_;ill ende | 7/'\? U SIC

1. En las primeras sesiones de asesorias el Dinamizador de Emprendimiento Rural deb:«
diagnosti
2. Posteriormente, a medida que las asesorias se llevan a cabo, el Dinamizador de Empre

La seccion de Plan de accion debe estar diligencie

NOMBRE DINAMIZADOR DE EMPRENDIMIENTO RURAL:
INSTRUCTOR TECNICO ASIGNADO A LA UP:

FECHA DE ELABORACION:
BASICA

CONTROL DE EVIDENCIAS: Marcar con una X solo si se diligencid el pl

QUE
(ACTIVIDADES ESTRATEGICAS)

ASPECTOS A TRABAJAR

Actividades que propone para
fortalecer este aspecto

GESTION DE RECURSOS CONDONABLES




FORTALECIMIENTO MODELO ASOCIATIVIDAD (THINKCOORP -
STARCOOP)

GESTION ECOSISTEMA LOCAL DE EMPRENDIMIENTO

FORTALECIMIENTO COMERCIAL

VALIDACION DE MERCADO (PRUEBAS DE PRODUCTO, IDEA
CONSOLIDADA, BOOTCAMP EMPRENDIMIENTO, PRODUCTO
MINIMO VIABLE)

MODELO CANVAS VALIDADO Y SUSTENTADO POR LOS
EMPRENDEDORES (CUADERNILLO DE EMPRENDIMIENTO) O
PLAN DE NEGOCIO FORMULADO

INCREMENTO EN VENTAS




EMPLEOS O TRABAJOS RURALES GENERADOS

ASPECTOS DEL DIAGNOSTICO A TRABAJAR (SELECCIONE 3
ASPECTOS DE DIAGNOSTICO LOS CUALES VA A PRIORIZAR
EN EL FORTALECIMIENTO DE LA UP)

Existe_algun_tipo_de_encadenamiento_productivo_o_existe_|
a_posibilidad_de_desarrollar_alianzas_o_acuerdos_comercial
es,
Tiene_estrategias_de_mercadeo_que_pone_en_practica_en_s
u_empresay
Utiliza_algun_canal_de_distribucién_para_su_negocio_

Cuenta_con_registros_contables,
tiene_definido_los_costos_y gastos_de_la_empresay
tiene_definido_el_punto_de_equilibrio




Cuenta_con_capacidad_de_endeudamiento_para_acceder_a_
productos_financieros (Validar en el modelo financiero)

TOTAL HORAS




PLAN DE ACCION - SEGUIMIENTO

Instrucciones:

2 concertar con el emprendedor las horas de asesoria que seran dadas y en los temas que re
ico de la fase 2. Esto se diligenciara en la seccion "Plan de accion”.

andimiento Rural ira diligenciando la segunda parte "Seguimiento al proceso" en donde se re
Nota:

ada desde el inicio del ciclo. Las sumatoria de horas de asesoria debe estar en un rango entr

lan de accién y el seguimiento durante el ciclo

PLAN DE ACCION

QUIEN

CUANDO
DINAMIZADOR DE

EMPRENDIMIENTO RURAL

INSTRUCTOR TECNICO

FECHA PROPUESTA e 1 2
ASIGNADO HORAS
< Fecha estimada para el <Horas

< Marque con X el responsable para la asesoria de desarrollo de cada

propuestas
actividad estrategica - destinadas
cada actividad > :
ingresar con formato para cada
dd/mm/aaaa > actividad>













:quieren mayor atencion a partir de los resultados del
jistrara efectivamente lo que se trabajo cada sesiones.

2 40 y 80 horas.

CRONOGRAMA DE VISITA PROYECTADO

FECHA DE LA
ACTIVIDAD

<Reportar la fecha
en la cual esta
<Indicar con una X el cronograma propuesto de visitas> realizando la visita
en formato
dd/mm/aaaa>










0%




REPORTE DE FECHA Y HORAS DE VISITA

No HORAS TOTALES

<Registrar el No de Horas para esta actividad>













SEGUIMIENTO A

ACCION REALIZADA

<Registrar la accion (es) realizadas durante la visita para el
fortalecimiento de esta actividad especifica>













\L PROCESO

COMPROMISOS

TAREAS

<Se cumplieron las tareas a realizar por parte del
emprendedor como trabajo autonomo colocadas en la
visita anterior>

<Registrar las tareas
a realizar por el (los)
emprendedores
durante visita y visita
(trabajo autonomo),
parg esta actividad>













FECHA PROXIMA VISITA

OBSERVACIONES

<Registrar la fecha programada para proxima visita>
dd/mm/aaaa
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